
Propuesta de Servicios de Ruralpromo Consulting

Para so¶adores particularesé



Ruralpromo Consulting se posiciona en 4 valores fundamentales a la hora de 
desarrollar su tarea:

Å La honestidad ïsabemos lo que hacemos

Å El compromiso con el trabajo bien hecho ïcalidad - excelencia

Å La sostenibilidad

Å La súper especialización en el sector del turismo rural



Memoria Empresa

Å :: RuralPromo Consulting :: es una consultora integral para el desarrollo de
todo tipo de proyectos relacionados con el turismo rural .

Å Nuestros servicios en consultoría de destinos severtebran sobre distintos ejes:

ï Una metódica planificación del trabajo
ï Un diagnóstico basado en la información de múltiples actores :

visitantes, comerciantes, habitantes, adminsitraciones, etc ..
ï Definición de objetivos concretos, realistas, ambiciosos y medibles

en el tiempo .
ï Como expertos y superespecialistas en Turismo Rural diseñamos

planes tácticos muy detallados que nos transporta del mundo de la
teoría y las ideas, a la práctica y al éxito de nuestros clientes .
Conocemos perfectamente todos los soportes y obtenemos
interesantes descuentos para nuestros clientes .

Å Para ser prácticos nada mejor que controlar perfectamente el proceso de
implementación de las accionesplanteadas. Como uno de nuestros aspectosclaves
es el conocimiento de Internet como extraordinario medio de difusión y
promoción, contamos con nuestro propio estudio de aplicaciones interactivas
especializadoen el sector del turismo rural .

Å Próximamente contaremos con una delegación en Buenos Aires, Argentina.



Nosotros

A la vanguardia del conocimiento en
marketing turístico rural,
conocedores de que nuestro público
objetivo son personas a las que
convencer y seducir, contamos con un
equipo de profesionales altamente
especializadosen la puesta en marcha
de hoteles rurales con encanto.



Equipo

Nombre : Alejandro Gómez
Cargo : conceptualizador y máximo responsablede Ruralpromo .
¿Cómo se define? afán perpetuo de seguir aprendiendo, capacidad
analítica y la honestidad como uno de los valores fundamentales
Formación :

ÅLicenciado en CienciasPolíticas y Sociología
ÅDiplomado en Gestión y Administración de Empresas
públicas,
ÅMaster en Administración de Empresas (MBA) por el
Instituto de Empresa (Tercer puesto en el ranking
mundial de escuelasde negocio)
ÅCursos de especialización en Ecoturismo por la
Cambridge School, y por el CEU.

Experiencia :
Ha trabajado para más de 150 promotores turísticos rurales grandes
y pequeños, lo que le ha convertido en un Consultor Senior de
Turismo Rural y Sostenible.
Profesor de Publicidad Interactiva en la Escuela Europea de
Negocios.
Autor del libro ñLapublicidad frente a los nuevosmediosò
Autor de diversos artículos como ñMarketingpara el turismo
rural del siglo XXIòpublicado por medios especializados como
EDITUR y HOSTELTUR.



Equipo

Nombre : María Rodríguez Calle
Cargo : Consultora senior
¿Cómo se define? Meticulosa, ordenada, planificadora, creativa y
apasionadadel turismo y los viajes de naturaleza.
Formación :

ÅEs Licenciada en Economía
ÅPoseeel titulo de Especialista en Gerencia y Dirección
Hotelera.
ÅTesis doctoral ha versado sobre los paradigmas del lujo
en los hoteles de cinco estrellas de Madrid .

Experiencia :
María ha realizado diversos informes de coyuntura turística, como
por ejemplo òEstudiosobre perfiles, la estructura y las características
específicasdel segmento de Turismo Náutico en Andaluc²aò. (Agosto
de 2005).
Estudios Oferta - Demanda turismo rural : Comunidad Valenciana,
Andalucía, Asturias, Castilla y Leóné
Planes económico financieros de nuevos proyectos hoteleros en
Málaga, Alicante, Teruel, Asturias y Sevilla.



Equipo

Nombre : Belén Salgueiro Vázquez
Cargo : Consultora junior
¿Cómo se define? Extrovertida, tenaz, constante, enamorada de la
EspañaRural.
Formación :

ÅTécnico Diplomado de Empresas y Actividades
Turísticas
ÅMaster of Arts in European Tourism Management por
Bournemouth University -UK, Fachhochschule
Heilbronn - Alemania y por la Universidad Rey Juan
Carlos I de Madrid
ÅMáster en Consultoría Turística con especialización en
TURISMO SOSTENIBLE, por la Fundación
Universitaria Iberoamericana (FUNIBER)

Experiencia :
Plan de Marketing para el Valle de los Oscos,Asturias
Responsable del Marketing y promoción de diversos alojamientos
rurales.
Plan de Marketing para la asociación Camín Real de la Mesa (
mancomunidad formada por 21Concejos).
Diseño del plan de comunicación para la Asociación de Turismo
Rural Gredos Sur.



Algunos Colaboradores:

Å Profesores de universidad que imparten sus clases en carreras de turismo

Å Hoteleros con experiencia de m§s de 10 a¶os en el sector a ñpi® de obraò

Å Expertos en turismo activo

Å Algunos Aliados:

Å Expertos en energías renovables

Å Proveedores de lámparas solares

Å Expertos en compostación y reciclaje.

Å Proveedores tecnológicos especializados en gestión hotelera

Å Decoradores

Å Mayoristas de turismo rural

Å Redactores de revistas turísticas

Å Editores de revistas de decoración

Å Inmobiliarias especializadas en edificios rústicos

Å Centrales de reserva

Å Mayoristas de turismo rural



Te ayudamos a poner en orden tus ideas, a concretar tus pensamientos en una estrategia, a 
elaborar un plan de acción.

Conocemos los pasos para montar un hotel con encanto o una casa 
rural, y cómo priorizarlos.

Búsqueda de la propiedad

Conceptualización del proyecto, diseño arquitectónico,
desarrollo sostenible, Plan de Marketing y Comunicación,
Plan Económico Financiero.

Financiación:
BANCOS- SUBVENCIONES

Tenemos la llave de tu futuro hotel



1. Reunión en nuestras oficinas

2. Servicio de búsqueda de propiedades

3. Visita a su futura o actual propiedad (lo más recomendable)

No tiene propiedad Ya dispone de una propiedad



POSIBILIDAD 1:

Reunión en nuestras oficinas de Madrid

- Presentación de la idea de proyecto, lugares en 

los que se desearía crear un hotel con encanto o 
montar una casa rural, inversión estimada que se 
desea realizar, aproximación a la financiación 
disponible.

- Se debe venir acompañado con toda la
documentación disponibles: fotografías, mapas,
folletos turísticos, planos, escrituras, etc.

- Sele hace llegar una propuesta con los servicios
en los que pudiera estar interesado y sus
correspondientes honorarios . De estar interesado
le enviamos un contrato y nos ponemos en
marcha.



POSIBILIDAD 2:

BÚSQUEDA DE PROPIEDAD

En la búsqueda y localización de la propiedad se realizará un análisis previo que nos permita
analizar aspectos como la saturación de la oferta, la identificación de los recursos
turísticos pasivos y activos y su posterior valoración o las motivaciones de un segmento
de clientes.

Del mismo modo, se estudiarán aspectos jurídicos y técnicos de la propiedad pues no es lo
mismo que éstaseencuentre en un terreno declarado ZEPA o LIC, que estécercade un
río o paseuna antigua vía de tren.

Estos son algunos de los factores fundamentales en la toma de decisiones a la hora de adquirir
una propiedad pues pueden condicionar la viabilidad del proyecto.

El estudio previo transmite unas indicaciones de la mano de un profesional con
experiencia en la realización de estetipo de proyectos.

Deja que tus ideas fluyané

Este servicio conlleva un coste aproximado del 3% sobre el precio de
compra de la propiedad + 1.200 úfijos a descontar del 3% indicado .



POSIBILIDAD 3:

Visita a la propiedad donde sedeseadesarrollar el
proyecto turístico rural

- Conlleva el desplazamiento de un consultor para
examinar la zona, el terreno, la edificación y
tener un contacto mucho más ñinsituòy directo
con la posible ubicación del negocio.

- El trabajo consiste en la elaboración de un ñEstudiode
Condicionesòde unas 15 páginas de extensión
para conocer de primera mano las
oportunidades, las amenazas, las debilidades y
las fortalezas que presenta la propiedad. Se
estudian de la mano de un experto las
condiciones comerciales, técnicas, jurídicas,
precio de mercado o no, etc. de la zona y de la
propiedad. Además se realiza un archivo
fotográfico y se incluyen las dietas y el
desplazamiento.

Costedesde450ú+ IVA



1. Localización de Subvenciones

2. Consultoría ïDesarrollo del plan de negocio

3. Localización de proveedores

1. Concepto
2. Estudio de Mercado
3. Plan de Marketing
4. Estudio de sostenibilidad
5. Estudio Económico Financiero
6. Análisis de la normativa turística

1. Arquitectos
2. Constructores
3. Decoradores
4. Paisajistas



Localización de Subvenciones

INFORMACIÓN

- En Ruralpromo nos encargamos de indagar sobre las subvenciones que los 4 niveles de
administración pública (local, regional, nacional y ámbito europeo) conceden para el desarrollo
y la mejora de las zona naturales de España. Cada año las distintas administraciones
convocan más de 5.000 líneas de ayuda para diversos proyectos de inversión para
todo tipo de empresas. Esto representa un volumen de ayudas superior a los 60 millones ú
anuales.

ÅTRAMITACIÓN

- Una vez localizada la subvención o subvenciones a las que quiere optar el cliente, nos

encargamosde recoger toda la documentación necesariapara la correcta gestión del expediente,
de la presentación y compulsa de esta documentación ante los organismos públicos
competentes, y de la devolución de dicha documentación al cliente, en el caso de que fueran
necesariosoriginales.

ÅSEGUIMIENTO

- Uno de los servicios más importantes que presta Ruralpromo es el de seguimiento muy
personalizado del expediente. Una vez presentada toda la documentación ante el organismo
público competente, realizamos una labor de seguimiento del expediente, mediante la cual nos
aseguramos que la subvención sigue adelante y en el caso de que hubiera algún problema, lo

detectamosa tiempo para poder solucionarlo .



Honorarios Gestión Subvenciones

ÅEstudio y localización de todas las subvencionesque puedan encajar al proyecto

ÅTramitación

- La confección del expediente

- Presentación

- Contestación a posibles requerimientos

ÅConcesióno no.

- Respuestade la aceptación

ÅJustificación

ÅDesembolso

500ú+ IVA

ÅCoste 1.500úsi la ayuda no supera los 50.000ú

ÅCoste de 3.500úpor la tramitación + un 6% sobre la cantidad obtenida si 
se superan los 50.000úde concesión.

La financiación pública conseguida por Ruralpromo para la realización de diversos proyectos se
estima en 3 millones de euros .



PLAN DE NEGOCIO

Una vez localizada la propiedad se llevará a cabo un
estudio de Viabilidad del proyecto donde
nos centraremos en plasmar en un documento
vuestras ideas, conceptualizarlas, dotarlas de
contenido y realidad, analizar en profundidad
las distintas hipótesis económicas, las unidades
de negocio, los posibles escenarios de
ocupación, etc.

Este estudio nos permite tener una aproximación muy
certera de lo que puede dar de sí el negocio.



PLAN DE NEGOCIO

Este estudio nos permite tener una aproximación muy
certera de lo que puede dar de sí el negocio.

Contenidos :

- Búsqueda y descripción del concepto del
proyecto

- Localización
- Edificación adecuada(arquitectura tradicional,

vanguardista, etc.)
- Análisis de la oferta
- Análisis de la demanda
- Planesde viabilidad económica-financiera
- Planesde marketing
- Memorias descriptivas
- Gestión de las subvenciones

Este estudio también nos permite acceder a
financiación a través de Bancos o

Subvenciones .

Un hotel hay que crearlo 
desde dentro  hacia fuera, 

empezando por la 
almohada.

Philippe Starck



PLAN DE NEGOCIO

Como Súper Especialistas en turismo rural en Ruralpromo Consulting dotamos a cada uno
de nuestros proyectos de un valor añadido marcado por la sostenibilidad, el ahorro
de energético y la ecología , combinado con una arquitectura vanguardista e
innovadora logrando un fuerte posicionamiento dentro del turismo de la máxima
calidad .

Nuestros servicios de consultoría conllevan un coste aproximado del 1% sobre
la inversión total del proyecto, con un mínimo de 3.000 ú.



Experiencias

Å Algunos de los proyectos que hemos desarrollado han sido:

(A continuación pasamosa detallar algunas de nuestras

experiencias teniendo en cuenta que en estosmomentos nos

encontramos desarrollando proyectos en Chile y Uruguay de los

que debemosguardar cierta confidencialidad) .



Experiencias: desarrollo y 
conceptualización hoteles con 

encanto

Estamos trabajando en numerosos proyectos en la 
actualidad:

Hacienda Los Clérigos (Murcia)
- Trabajo realizado : Desarrollo del plan de 
negocio y memoria técnica + Proyecto básico de 
ejecución ( arquitectura).
- Inversión: 350.000 ú
- Estado: A la espera de Licencia de obras

Å
Casa de Indianos (Cantabria)
- Trabajo realizado : consultoría para la toma de
decisiones respecto a la puesta en marcha o no,
teniendo en cuenta las circunstancias personales
de los promotores, en una antigua casa de
indianos en Cantabria.

Å
Casa de Lantz (Navarra)
- Trabajo realizado : Consultoría sobre el proceso 
de creación de un hotel rural en    Navarra + 
desarrollo del plan de negocio + búsqueda 
subvenciones
- Presupuesto: 600.000 ú
- Estado: Obras en curso ïPuesta en marcha 
prevista para Julio 2007
- Resultados: Obtención de 123.465 úde 
subvención sobre la inversión. (20%)



Experiencias: desarrollo y 
conceptualización hoteles con 

encanto

Cataluña
- Trabajo realizado: Búsqueda de propiedad adecuada 
para el desarrollo de un hotel especial.
- Presupuesto: 600.000ú
- Estado: presentación de propiedades adecuadas.

Arico, Tenerife, Canarias
-Trabajo realizado: Valoración de una propiedad y su 
fondo de comercio para la obtención de una 
ampliación de hipoteca y para conocer su precio de 
mercado.
- Objetivo: Solicitud ampliación hipoteca
- Resultado: Obtención de la financiación necesaria. 
(90.000 ú)

Valle del Tietar, Ávila
- Trabajo realizado: Se trata de la conceptualización 
de un nuevo modelo de negocio en el ámbito del 
turismo rural. El negocio es una oficina de 
información turística pero con un enfoque realmente 
diferente en cuanto al uso de nuevas energías y  el 
conjunto de los servicios que ofrece.
- Estado: Actualmente se ha procedido al alquiler del 
local y se está indagando sobre ïtodas las fuentes de 
financiación que ayuden al cliente a ponerlo en 
marcha 
- Inversión estimada: 74.000ú



Experiencias: desarrollo y 
conceptualización hoteles con 

encanto

Proyecto Burgohondo, Ávila
- Trabajo realizado: Desarrollo del concepto + plan 
de negocio +  búsqueda de subvenciones + 
interiorismo.
- Presupuesto: 600.000ú
- Estado: Inicio  obras.
- Resultados: El hotel será una realidad a finales del 
2007. Se ha obtenido una subvención por valor de 
201.498.465 ú. (33,58%). 

Casa rural Vettonia, (Salamanca)
- Trabajo realizado: Puesta a punto de una hermosa 
casa de pueblo en Yecla  de Yeltes, Salamanca.   
Realización de todas las gestiones para dar una casa 
rural de alta en el registro y obtención de la 
autorización pertinente + Diseño de página web + 
promoción + comercialización.

Posada Real de Puente Hierro, (Segovia)
- Trabajo realizado: Consultoría sobre el concepto + 
ayuda en la búsqueda de proveedores de equipos 
para el hotel, restaurante y el Spa + Plan de negocio 
+ Tramitación de las subvenciones + localización de 
posibles socios industriales.
- Inversión prevista: 2.000.000 de Euros.




